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Lebenslauf 
Mag. Klaus Michael Schremser 

Geschäftsführer Gentics Software GmbH 
 

Geburtsdatum/-ort: 26. November 1975 in Wien 

Wohnort: A‐2351 Wiener Neudorf, Niederösterreich 

Schulische Bildung: Volksschule und Bundesgymnasium 
Wirtschaftsuniversität Wien (Betriebswirtschaftslehre) 
Allgemeine Informationswirtschaft, Marketing, Projektmanagement 

1982‐1994 
1994‐2003 

Kontakte Xing: https://www.xing.com/profile/KlausM_Schremser 
Skype: skype://cqeb‐‐ 
WWW (privat): http://www.schremser.com 
WWW (business): http://www.gentics.com 

Berufserfahrung: Geschäftsführender Gesellschafter Gentics Software GmbH 
(führender, österreichischer Hersteller von CMS‐ und Portallösungen in 
Österreich – siehe www.gentics.com) 

2000 ‐ dato 

 Gründung iShopServices.com (Implementierung von eCommerce‐
Plattformen) 

1998 

 Marketing Kapsch  1996 

Sprachkenntnisse: Englisch („colloquial and business english“) 
Französisch (Grundkenntnisse) 

 

IT-Erfahrungen: Umfassende IT‐Erfahrungen in der Architektur & Betrieb sowie im Einsatz von 
Softwarelösungen: 

 allgemeine Betriebssystem‐Kenntnisse (Windows, Linux, Sun) 
 diverse (Programmier‐)sprachen (PHP, Java, JS, HTML, XML, SQL) 

Datenbank‐Systeme (Oracle, MySQL, MSSQL) 
Netzwerk‐Kenntnisse (Aufbau von Netzwerken/Serverinfrastrukturen unter 
Linux und Windows) 

 weitreichende Internet‐Kenntnisse (Protokolle, Software, Web 2.0, Enterprise 
2.0) 

 Planung und Entwicklung von zahlreichen webbasierenden Anwendungen (inkl. 
Architektur) im Bereich CMS, Portale, CRM 

 Spezielle Kenntnisse der Gentics .Node Softwarearchitektur 

Softskills: Projektmanagement 
2‐jährige Ausbildung zum Projektmanager unter Anwendung der Methodik von PMA, 
Leitung von zahlreichen Großprojekten (6‐18 Monate), sowie Projekten mit 
mehrsprachigen Teams 
Sales 
8 Jahre Vertriebserfahrung im Softwarebereich mit Spezialgebiet: Lösungen im CMS‐ 
und Portalsoftwaremarkt 
Betreuung von Großkunden 
Telesales‐Zertifikat (MDI), Dale Carnegie, Leadership Training for Managers (DC) 
Sonstiges 
Ausgeprägte Teamleitungserfahrung, Lösungskompetenz 

 

 


